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EXPERIENCIA PROFESIONAL

Destacado por ser un profesional con pensamiento analítico, altamente adaptable, ágil
aprendizaje, enfocado en el cumplimiento de los objetivos estratégicos definidos por la empresa
y con gran motivación a trabajar en proyectos desafiantes

CURSOS

Responsable de generar reportes financieros, contables y comerciales que requiera la Gerencia
General.
Encargado de controlar todas las adquisiciones solicitadas por las distintas áreas, ya sean
compran directas, licitaciones o contratos. En mira al uso eficiente de los recursos de la
empresa.
Elaborar presupuesto general de la empresa velando por su cumplimiento, detectando
desviaciones, analizando posibles causas y generando planes de acciones para estas.
Gestionar KPI´S actuales, así como de generar nuevos indicadores e información cruzada que
permita establecer parámetros de comparación en el desempeño entre áreas y el mercado,
apuntando a generar el Cuadro de Mando Integral

Analista Control de Gestión y Presupuesto

FESUR, Ferrocarriles del Estado.

Ago. 2017 – Actualidad

Responsable de emitir informes financieros para las distintas gerencias de la empresa e informe
mensual para el directorio. Encargado de analizar y actualizar indicadores financieros y
elaboración de presupuesto.

Analista Control de Gestión

Forsac, CMPC

Oct. 2016 – Ene. 2017 COMPETENCIAS

 Ayudantía: Marketing 2 (2015)

 Tesis: Factores de Éxito de microempresas en
Concepción.

 Delegado área de deportes Centro de alumnos
FACEA (2014 – 2015)

Ingeniería Comercial

Universidad de Concepción

2011 – 2016

Encargado de la contabilidad interna, relación con proveedores, pago de remuneraciones, uso
eficiente de los recursos. Responsable del área comercial, campañas de marketing, venta de
cursos y fidelización de clientes.

Asistente de Dirección
Corporación Cultural Alianza Francesa Concepción

Abril. 2016 – Sept. 2016  

Apoyo Gerente zonal zona sur. Encargado de realizar proyecciones y mediciones de las ventas
mensuales. Coordinar con clientes y área logística la entrega de productos en las fechas
establecidas.

Práctica Profesional

Savory, Nestlé

Ene. 2015 – Mar. 2015  

 Curso de Ingles – Oxford Language Institute (Cursando)
 Curso Excel avanzado – Brito Pradenas Capacitaciones ( Septiembre 2019)
 Curso Compra Bienes Raíces En Remates Judiciales – E-Learning Group (Febrero 2018)
 Curso Análisis de Datos Excel Avanzado – INACAP (Noviembre 2016)
 Curso de Marketing – Sercotec (Marzo 2016)
 Curso de Gestión al Cliente – Sercotec (Marzo 2016)
 Congreso Chileno de Ventas – ICARE (Octubre 2015)
 Curso de Ingles – EF Education First, Nueva Zelanda ( Diciembre 2013 )

 Microsoft Excel – Avanzado.
 Microsoft Word – Avanzado.
 Microsoft Power Point – Avanzado.
 Ingles – Intermedio.
 Software ERP SAP – Intermedio

Localización:
Concepción

Mail:
Droguett001@gmail.com

LinkedIn:
/in/felipe-droguett-
barahona-410231112/

Celular:
(+569) 79925404

INTERESES PROFESIONALES:

o Control de Gestión.
o Análisis Presupuestario.
o Análisis de Datos e Indicadores.
o Optimización de Recursos.

Competencias Técnicas

Competencias Transversales

 Tolerancia al Estrés.
 Análisis de Problemas.
 Iniciativa
 Honestidad
 Autocrítica
 Orientación al Logro.


